
◉本研修によって習得が期待できるスキル・ノウハウ
▷公共部門に対する営業部隊を持っておられる企業様に最適の研修です

講師は35年間に渡って主に地方公共団体に対する営業活動を展開してまいり
ました。ここで培ったノウハウやスキルを余すことなくお伝えします。公共部
門向けの営業部隊をお持ちの企業や、今後公共部門に展開をお考えの企業の皆
さまにとっては最適の研修になります。

▷公共部門ならではの営業課題が明確になります
民間企業と異なり、公共部門においては「予算」「条例」「総合振興計画」

など、様々な情報を考えたうえでの展開が必須となります。これらを分かりや
すく解説するとともに、攻略のヒントも提供いたします。

▷「公務員倫理」も学習できます
公共部門の営業として課題となるテーマの一つが「公務員倫理」です。接待

をはじめとする利害関係者との関係性については厳しく規制されている自治体
も多く存在します。研修の中では具体的な「公務員倫理規程」を参照しながら、
何が可能で何が不可能なのか、詳細に解説いたします。



◉カリキュラム（例）
※概ね3時間コースの場合
Chapter1：公共部門の基礎知識
（1）「予算」とは
（2）「条例」とは
（３）「総合振興計画」とは
（４）これらを踏まえた公共部門営業の年間スケジュール管理

Chapter２：「予算」を確保してもらうためには
（1）事前確認
（2）初期提案
（3）見積提出
（4）フォロー活動について

Chapter３：公共営業の注意事項（公務員倫理）
（1）公務員倫理とは何か
（2）実際の「公務員倫理規程」を読む
（3）公務員倫理規程のない自治体への営業

Chapter４：管理職の営業管理上の注意事項

見積概算 ※3時間コース×1コマの場合
18万円（＋交通費・宿泊費・税）

※コマ数、時間、お客様ニーズ等によって見積額が変動いたしますので、
事前の見積依頼をお願いいたします。


